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ЄВРОПЕЙСЬКИЙ ДОСВІД ФОРМУВАННЯ ІНВЕСТИЦІЙНОГО ПОТЕНЦІАЛУ 

 

Кудрик Р. А. Європейський досвід формування інвестиційного потенціалу. 
У статті здійснено комплексний аналіз європейського досвіду формування інвестиційного потенціалу як ключової передумови забезпе-

чення сталого соціально-економічного розвитку, структурної модернізації та підвищення конкурентоспроможності національних і регіональних 
економік. Обґрунтовано, що в європейській економічній моделі інвестиційний потенціал розглядається як багатовимірна інтегрована категорія, 
що формується під впливом економічних, інституційних, фінансових, інфраструктурних та соціальних чинників і не зводиться лише до обсягів 
наявного капіталу. Визначено, що ключовими передумовами формування інвестиційного потенціалу в європейських країнах є розвиток інститу-
ційного середовища, верховенство права, стабільність регуляторної політики, прозорість економічних процесів та ефективність державного уп-
равління. Показано, що багаторівнева система інвестиційної політики, яка поєднує національні, регіональні та наднаціональні інструменти, 
сприяє зменшенню територіальних диспропорцій та активізації внутрішніх і зовнішніх джерел інвестиційного зростання. Доведено, що важливу 
роль у зміцненні інвестиційного потенціалу відіграє активне використання публічних фінансів як каталізатор приватних інвестицій, розвиток 
механізмів державно-приватного партнерства та формування сучасної інвестиційної інфраструктури. Акцентовано увагу на зростаючому зна-
ченні інноваційної політики, розвитку людського капіталу, цифровізації та «зеленої» трансформації економіки, які визначають якісні характе-
ристики інвестиційних процесів у Європі. Обґрунтовано, що європейський досвід формування інвестиційного потенціалу базується на довгостро-
ковому стратегічному плануванні та інтеграції інвестиційної політики з промисловими, регіональними, соціальними та екологічними 
політиками. Доведено, що європейські підходи до формування інвестиційного потенціалу мають суттєву прикладну значущість для країн із тра-
нсформаційною економікою, оскільки їх адаптація дає змогу впроваджувати ефективні інструменти залучення інвестицій та використовувати 
інвестиційну діяльність як ключовий чинник структурної модернізації економіки й забезпечення її сталого розвитку. 
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ність, європейський досвід.

 
 

Постановка проблеми у загальному вигляді. У 
сучасній економічній науці інвестиційний потенціал 
розглядається як одна з ключових передумов довгостро-
кового соціально-економічного розвитку, структурної 
модернізації та підвищення конкурентоспроможності 
національних і регіональних економік. В умовах глоба-
лізації, фінансової мобільності та посилення конкурен-
ції за інвестиційні ресурси питання формування, наро-
щування та ефективного використання інвестиційного 
потенціалу набувають особливої актуальності. Євро-
пейський досвід у цій сфері є показовим, оскільки поєд-
нує ринкові механізми залучення капіталу з активною 
регуляторною роллю держави та наднаціональних ін-
ституцій, орієнтованих на забезпечення збалансова-
ного розвитку, соціальної згуртованості та інноваційної 
трансформації економіки. 

У науковому дискурсі інвестиційний потенціал 
трактується як комплексна багатовимірна категорія, що 
відображає здатність економічної системи акумулю-
вати фінансові, матеріальні, людські та інтелектуальні 
ресурси й трансформувати їх у реальні інвестиційні 
процеси. Європейський підхід відрізняється тим, що ін-
вестиційний потенціал не зводиться лише до наявності 
капіталу чи рівня заощаджень, а розглядається через 
призму якості інституційного середовища, ефективно-
сті державного управління, стабільності правових норм 
та узгодженості стратегічних пріоритетів розвитку. 
Саме ці чинники формують довіру інвесторів і визнача-
ють довгострокову привабливість економіки. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. У до-
слідженні А. Багура акцентовано, що інвестиційний по-
тенціал регіону слід трактувати не як «сукупність ресу-
рсів» у вузькому сенсі, а як багатокомпонентну систему 
передумов і спроможностей, у якій одночасно працю-
ють людський потенціал, матеріально-технічна база, 
якість фінансового управління та інституційно-правові 
гарантії, насамперед захист прав власності. Окремо на-
голошено на ролі регіонального ринку інвестиційних 
проєктів та інфраструктури посередництва (фонди, ін-
весткомпанії, консалтинг, інститути влади), де взаємо-
дія ініціатора проєкту, інвестора, держави та посеред-
ника формує «європейську» рамку прозорого відбору й 
контролю проєктів [1].  

О. С. Кириченко, аналізуючи практики провід-
них країн і ЄС у площині інвестиційного забезпечення 
інноваційного розвитку, показує, що «європейський до-
свід» не зводиться до одного домінантного інструменту, 
а ґрунтується на комбінації прямих (гранти, субсидії, 
кредити, підтримка інноваційної інфраструктури) та 
непрямих (податкові стимули, гарантії, підтримка висо-
коризикових проєктів) механізмів державної політики. 
Важливим є й висновок про диференціацію підходів 
усередині ЄС: від фокусу Великої Британії на МСП 

через податкові пільги й гарантії – до моделі Німеч-
чини/Швеції/Фінляндії з цільовою прямою підтрим-
кою стратегічних інноваційних напрямів. У підсумку 
авторка підводить до принципового для європейської 
моделі положення: інвестиційний потенціал форму-
ється через системність інституцій і довгострокову стра-
тегічну спрямованість політики (зокрема через «розу-
мну спеціалізацію» регіонів), а не через ситуативні 
програми фінансування [2].  

О. В. Нечипорук у статті про світовий досвід фор-
мування державної інвестиційної політики пропонує роз-
глядати «успішні моделі» як такі, що спираються на поєд-
нання інституційної архітектури, якості управлінських 
кадрів і вмонтованих стимулів для приватного сектору. На 
прикладі країн Центрально-Східної Європи авторка підк-
реслює релевантну для України тезу: конкурентність у за-
лученні прямих іноземних інвестицій забезпечується не 
стільки спеціальними «законами про іноземні інвестиції», 
скільки передбачуваністю податкового, митного й інвес-
тиційного режимів, простотою реєстраційних процедур і 
системою пільг; отже, інвестиційний потенціал держави 
відтворюється через інституційні правила гри та транзак-
ційну «легкість» входу інвестора [3].  

О. В. Савлук, досліджуючи інституціональний 
вимір підвищення інвестиційної привабливості регі-
ону, демонструє, що в європейських практиках (зок-
рема у Франції та Великій Британії) інвестиційний по-
тенціал «вирощується» через спеціалізовані органи 
регіонального розвитку, прозору координацію повно-
важень і фінансові інструменти наднаціонального рі-
вня. Авторка звертає увагу на роль регіональних 
агентств розвитку та можливостей пільгового кредиту-
вання, а також на французьку модель інституцій, де по-
ряд із міністерським блоком функціонує спеціальна 
служба іноземних інвестицій як реєстр і центр інфор-
мації про цілі та форми інвестування; додатково підк-
реслено значення фінансової автономії місцевих гро-
мад (місцеві податки, свобода використання позик) як 
чинника інвестиційної привабливості [4].  

З. Сірик, аналізуючи сучасні підходи до фінансо-
вого забезпечення розвитку територій, акцентує увагу 
на існуванні джерел інвестування змішаного похо-
дження, які поєднують внутрішні та зовнішні ресурси, 
зокрема інвестиції, грантове фінансування та благо-
дійні внески. У контексті європейського досвіду підкре-
слюється важливість диверсифікації джерел фінансу-
вання та активного залучення зовнішніх ресурсів на 
регіональному і місцевому рівнях, особливо у сфері 
інноваційної діяльності, реалізації транскордонних 
програм і міжрегіонального співробітництва [5]. 

В. П. Гордієнко підкреслює, що інвестиційний 
потенціал території тісно пов’язаний із формуванням 
інвестиційного попиту з боку суб’єктів 
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господарювання, який виникає на основі інвестиційних 
потреб, інтересів і стратегічних пріоритетів розвитку. У 
європейських країнах цей підхід реалізується через сис-
теми стратегічного та просторового планування, що ви-
значають пріоритетні напрями інвестування та слугу-
ють основою для розробки інвестиційних програм і 
проєктів. Таким чином, інвестиційний потенціал постає 
як багатовимірна взаємопов’язана система, що інтегрує 
інвестиційні інтереси та можливості економічних аген-
тів, формуючи цілісний інвестиційний попит відпо-
відно до довгострокових стратегій територіального та 
регіонального розвитку [6]. 

Е. Я. Вайсман розглядає інвестиційний потенціал 
як складну, ієрархічно організовану систему потенцій-
них ресурсів, зосереджених на певній території, що по-
вністю відповідає європейському підходу до його трак-
тування. У межах такого підходу ключове значення має 
не лише наявність ресурсів, а й ступінь їх узгодженого 
використання, що дозволяє досягати синергетичного 
ефекту та підвищувати віддачу від інвестицій. Європей-
ська практика підтверджує, що саме інтеграція фінан-
сових, інституційних, людських і інфраструктурних 
складових забезпечує формування стійкого інвестицій-
ного потенціалу регіонів [7]. 

Незважаючи на низку наукових досліджень, пи-
тання зарубіжного досвіду формування інвестиційного 
потенціалу залишається актуальним. 

Формулювання цілей статті (постановка за-
вдання). Метою статті є узагальнення та наукове осми-
слення європейського досвіду формування інвестицій-
ного потенціалу, виявлення ключових інституційних, 
економічних і фінансових чинників його розвитку, а та-
кож обґрунтування можливостей адаптації європейсь-
ких підходів до формування інвестиційного потенціалу 
в умовах трансформаційної економіки. 

Виклад основного матеріалу дослідження. Фор-
мування інвестиційного потенціалу в європейських краї-
нах історично відбувалося на основі поступового зміц-
нення інституційних засад ринкової економіки. 
Верховенство права, захист прав власності, прозорість 
економічних відносин і незалежність судової системи 
стали фундаментом для зниження інвестиційних ризиків 
і формування передбачуваного бізнес-середовища. У ме-
жах Європейського Союзу ці принципи були інституціо-
налізовані на наднаціональному рівні, що забезпечило 
уніфікацію правил функціонування ринків, стандартиза-
цію фінансової звітності та гармонізацію регуляторних 
вимог. Така модель дозволила створити єдиний інвести-
ційний простір, у межах якого капітал може вільно пере-
міщуватися між країнами, реагуючи на сигнали ефектив-
ності та перспективності економічного розвитку. 

Особливістю європейського досвіду є багаторів-
нева система формування інвестиційного потенціалу, 
що поєднує національні, регіональні та наднаціональні 
інструменти політики. Держави-члени зберігають право 
формувати власні інвестиційні стратегії з урахуванням 
національних особливостей, водночас ці стратегії узго-
джуються з загальноєвропейськими пріоритетами розви-
тку. Такий підхід сприяє зменшенню територіальних 
диспропорцій, підтримці менш розвинених регіонів та 
активізації внутрішніх джерел інвестиційного зростання. 
У результаті інвестиційний потенціал розглядається не 
лише як макроекономічна характеристика, а й як прос-
торово диференційована категорія, тісно пов’язана з ре-
гіональним розвитком. 

Важливим елементом європейської моделі є акти-
вне використання публічних фінансів як каталізатора 
приватних інвестицій. У країнах Європи сформовано роз-
галужену систему фінансових інструментів, спрямованих 
на зниження інвестиційних ризиків і підвищення приваб-
ливості довгострокових проєктів. До таких інструментів 
належать гарантійні механізми, пільгове кредитування, 
субсидування процентних ставок, а також інструменти 
державно-приватного партнерства. Публічні інвестиції 
виконують не лише функцію прямого фінансування, а й 

роль сигналу для приватного капіталу щодо стратегічних 
пріоритетів розвитку, стимулюючи мультиплікативний 
ефект залучення додаткових ресурсів [8]. 

Європейський досвід переконливо свідчить, що 
формування інвестиційного потенціалу тісно повʼязане 
з інноваційною політикою та розвитком людського капі-
талу. Інвестиції дедалі більше спрямовуються у сфери з 
високою доданою вартістю, що забезпечують технологіч-
ний прорив і структурну модернізацію економіки. 
Освіта, наука, дослідження і розробки розглядаються як 
стратегічні напрями інвестування, що формують основу 
для довгострокового зростання продуктивності та конку-
рентоспроможності. У цьому контексті інвестиційний 
потенціал набуває якісно нового змісту, оскільки його 
ефективність визначається здатністю економіки генеру-
вати інновації та адаптуватися до технологічних змін. 

Значну роль у формуванні інвестиційного потен-
ціалу відіграє екологічний та соціальний вимір європей-
ської економічної моделі. Перехід до «зеленої» економіки 
та реалізація принципів сталого розвитку зумовили пе-
реорієнтацію інвестиційних потоків у напрями, 
пов’язані з енергоефективністю, відновлюваною енерге-
тикою, циркулярною економікою та зниженням вугле-
цевого сліду. Інвестиції у ці сфери розглядаються не 
лише як відповідь на екологічні виклики, а й як джерело 
нових можливостей економічного зростання та ство-
рення робочих місць. Соціальна орієнтація інвестицій-
ної політики сприяє підвищенню якості життя насе-
лення, що, своєю чергою, позитивно впливає на 
інвестиційну привабливість територій. 

У європейській практиці інвестиційний потен-
ціал також формується через розвиток фінансових рин-
ків і підвищення їхньої стійкості. Глибина фінансової си-
стеми, доступність фінансових ресурсів для бізнесу, 
прозорість банківського та небанківського секторів ство-
рюють умови для ефективного перерозподілу капі-
талу [9]. Особлива увага приділяється підтримці малого і 
середнього підприємництва як важливого носія іннова-
цій та зайнятості. Розвиток альтернативних джерел фі-
нансування, зокрема венчурного капіталу та фінансових 
технологій, розширює інвестиційні можливості еконо-
міки та підвищує її адаптивність до змін. 

Варто підкреслити, що європейський досвід фор-
мування інвестиційного потенціалу ґрунтується на дов-
гостроковому стратегічному плануванні. Інвестиційна 
політика інтегрується з промисловими, регіональними, 
соціальними та екологічними політиками, формуючи 
цілісну систему державного управління розвитком. Та-
кий підхід дозволяє уникнути фрагментарності рішень і 
забезпечити узгодженість дій різних субʼєктів економіч-
ної політики. Інвестиційний потенціал у цьому контексті 
виступає не статичною величиною, а динамічним ре-
зультатом взаємодії економічних, інституційних і соціа-
льних факторів. 

Узагальнено, європейський підхід базується на 
трискладовій моделі: 

– ресурсна складова (фінансові, людські, інфра-
структурні ресурси); 

– інституційна складова (якість регулювання, за-
хист прав власності, публічне управління); 

– структурно-інноваційна складова (екосистеми, 
кластери, технологічна спеціалізація). 

Для виокремлення особливостей європейського 
досвіду варто зробити аналіз його особливостей та ін-
струментарію різних європейських країн,  які об’єднані 
спільними історичними чи економічними рисами у мо-
делі формування інвестиційного потенціалу (рис. 1): 

1.  Інституційно-інноваційна модель (країни За-
хідної та Північної Європи) орієнтована на високу якість 
державного управління, стабільність правил гри та інте-
грацію інвестиційної політики з інноваційною, промис-
ловою й освітньою. Інвестиційний потенціал тут форму-
ється передусім через розвиток людського капіталу, R&D 
та інноваційних екосистем, а фінансові стимули відігра-
ють допоміжну роль. 
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2.  Інвестиційно-стимулююча модель (країни 
Центрально-Східної Європи) базується на активному за-
лученні прямих іноземних інвестицій за рахунок податко-
вих пільг, спеціальних економічних зон, індустріальних 
парків та коштів політики згуртованості ЄС. Інвестицій-
ний потенціал формується як поєднання інфраструктур-
ної готовності та державної підтримки інвестора. 

3.  Фінансово-цифрова модель малих відкритих 
економік характеризується високою регуляторною гнуч-
кістю, цифровізацією публічних послуг і сприятливими 
умовами для міжнародного бізнесу. Тут інвестиційний 
потенціал концентрується навколо фінансових, корпо-
ративних та цифрових сервісів.  

 

 
Рис. 1. Класифікація країни ЄС моделями формування інвестиційного потенціалу.  

Джерело: сформовано автором на основі [10; 11; 12] 
4. Територіально-інфраструктурна модель (пів-

денні країни ЄС) орієнтована на зменшення регіональ-
них диспропорцій шляхом масштабних інфраструктур-
них, територіальних і кластерних інвестицій, значною 
мірою за рахунок фондів ЄС та програм відновлення. 

Незважаючи на відмінності моделей, європейський 
досвід формування інвестиційного потенціалу ґрунтується 
на єдиній методологічній основі, що включає:  інституційну 
спроможність (верховенство права, захист прав власності, 
ефективне багаторівневе управління); стратегічну узгодже-
ність політик (інвестиційна, інноваційна, регіональна, осві-
тня); орієнтацію на довгострокову додану вартість, а не 
лише на обсяг залучених інвестицій; територіальний під-
хід, що враховує регіональні спеціалізації та принципи 
смарт-спеціалізації; активну роль держави як фасилітатора, 
а не прямого замінника ринку; інтеграцію фінансових і не-
фінансових інструментів (фонди ЄС, банки розвитку, пода-
ткові стимули, екосистемні інструменти). 

Аналіз європейського досвіду свідчить, що ефек-
тивне формування інвестиційного потенціалу потребує 
балансу між ринковими стимулами та державним регу-
люванням. Надмірна лібералізація без належних інститу-
ційних гарантій може призводити до зростання ризиків і 
фінансової нестабільності, тоді як надмірне втручання 
держави здатне стримувати інвестиційну активність. Єв-
ропейська модель демонструє можливість поєднання цих 
підходів на основі принципів прозорості, передбачувано-
сті та партнерства між державою і бізнесом. На сьогодні 
європейський досвід формування інвестиційного потен-
ціалу характеризується системністю, інституційною зрі-
лістю та орієнтацією на довгострокові цілі розвитку. Ін-
вестиційний потенціал розглядається як результат 
комплексної політики, спрямованої на підвищення якості 
економічного середовища, розвиток людського капіталу, 
інновацій та забезпечення соціальної й екологічної збала-
нсованості. Такий підхід має важливе прикладне зна-
чення для країн із трансформаційною економікою, оскі-
льки дозволяє адаптувати кращі європейські практики до 
національних умов і використати інвестиції як інстру-
мент структурної модернізації та сталого розвитку. 

Висновки та перспективи подальших дослі-
джень. Таким чином, європейський досвід формування 
інвестиційного потенціалу засвідчує, що інвестиції відіг-
рають системоутворюючу роль у забезпеченні стійкого 
економічного розвитку, структурної модернізації та під-
вищенні конкурентоспроможності національних і регіо-
нальних економік. Інвестиційний потенціал у європейсь-
кій практиці формується як інтегрована сукупність 
економічних, інституційних, фінансових, інфраструкту-
рних та людських складових, взаємодія яких створює 
сприятливе середовище для залучення та ефективного 
використання інвестиційних ресурсів. Саме комплекс-
ність підходу дозволяє перетворювати інвестиції на діє-
вий інструмент довгострокового розвитку, а не лише на 
джерело короткострокового економічного зростання. 

Важливу роль у формуванні інвестиційного по-
тенціалу в європейських країнах відіграють стратегічне 
планування, прогнозування та узгодження інвестицій-
них пріоритетів із загальноекономічними, інновацій-
ними та соціальними цілями розвитку. Європейська 
практика демонструє ефективність поєднання держав-
них і ринкових механізмів, використання фінансових 
інструментів стимулювання інвестицій, розвитку пуб-
лічно-приватного партнерства та формування розвине-
ної інвестиційної інфраструктури. Індустріальні па-
рки, кластери, інноваційні хаби та бізнес-інкубатори 
виступають каталізаторами економічної активності, 
сприяють розвитку підприємництва та прискоренню 
технологічного оновлення економіки. 

Суттєвим чинником зміцнення інвестиційного 
потенціалу є якість інституційного середовища, зок-
рема прозорість регуляторних процедур, стабільність 
правових норм і ефективність державного управління. 
Європейський досвід підтверджує, що довіра інвесторів 
формується не стільки через фіскальні стимули, скі-
льки через передбачуваність економічної політики та 
наявність чітких правил взаємодії між державою, бізне-
сом і суспільством. У цьому контексті інвестиційний по-
тенціал тісно пов’язується з рівнем розвитку людського 
капіталу, якістю інфраструктури та здатністю 

Країни ЄС за моделями формування інвестиційного потенціалу 

Інноваційно-інвестиційна 
модель 

Німеччина, Франція, Нідер-
ланди, Швеція, Данія 

 розвинений фінансовий ри-
нок; 
 високий рівень людського ка-
піталу; 
 сильні національні та регіона-
льні інноваційні системи 

Складові потенціалу: 

Інструменти: 

 податкові кредити на R&D; 
 державні інвестиційні банки; 
 смарт-спеціалізація; 
 публічно-приватні партнерс-
тва 

Інвестиційно-стимулю-
юча модель 

Польща, Чехія, Словач-
чина, Угорщина 

 індустріальна інфрастру-
ктура;  
 регіональні агенції розви-
тку; 
поступове нарощення 
людського капіталу 

Складові потенціалу: 

Інструменти: 

 податкові та митні пільги; 
 спеціальні економічні 
зони; 
 гранти ЄС; 
 інвестиційні агентства 

Фінансово-цифрова модель 

Ірландія, Люксембург, Есто-
нія 

 інвестиційно привабливе по-
даткове середовище; 
 цифрова інфраструктура; 
 міжнародна фінансова інтег-
рація 

Складові потенціалу: 

Інструменти: 

 електронне резидентство; 
 прозорі регуляторні ре-
жими; 
 спеціальні режими для HQ 
та фінансових центрів 

Територіально-інфра-
структурна 

Італія, Іспанія, Португа-
лія, Греція 

Поєднання територіаль-
них, інфраструктурних 
та інституційно-підтри-

муючих складових 

Складові потенціалу: 

Інструменти: 

 територіальні інвестиційні 
контракти; 
 кластерні програми; 
 розвиток креативних і тури-
стичних індустрій 
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економіки адаптуватися до структурних і технологіч-
них змін.У сучасних умовах посилення глобальної не-
визначеності, екологічних викликів та трансформації 
економічних моделей інвестиційний потенціал у Єв-
ропі дедалі більше орієнтується на підтримку іннова-
цій, «зеленої» економіки та цифрової трансформації. 
Така спрямованість інвестиційної політики створює до-
даткові можливості для сталого розвитку, підвищення 
продуктивності та формування нових джерел економі-
чного зростання. Водночас європейський досвід свід-
чить, що ефективне управління інвестиційним потен-
ціалом потребує постійного вдосконалення механізмів 

координації політик і залучення широкого кола 
стейкхолдерів до процесів прийняття рішень. 

Перспективи подальших досліджень доцільно 
пов’язувати з поглибленням методичних підходів до 
оцінювання інвестиційного потенціалу з урахуванням 
просторової диференціації, інституційної якості та ди-
намічних змін економічного середовища. Окремої 
уваги потребують питання адаптації європейських ін-
струментів інвестиційної політики до умов трансфор-
маційних економік, а також дослідження ролі інвести-
цій у процесах відновлення, структурної перебудови та 
інтеграції у міжнародні економічні простори.
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Abstract.  
Kudryk R. European experience in forming investment potential. 
The article provides a comprehensive analysis of the European experience in developing investment potential as a key prerequisite for ensuring sus-

tainable socio-economic development, structural modernization, and increased competitiveness of national and regional economies. It is argued that, in the 
European economic model, investment potential is a multidimensional, integrated category encompassing economic, institutional, financial, infrastructural, 
and social factors, and is not limited solely to the amount of available capital. It is determined that the key prerequisites for the formation of investment potential 
in European countries are the development of the institutional environment, the rule of law, regulatory policy stability, transparency of economic processes, 
and the effectiveness of public administration. It is shown that a multi-level investment policy system, which combines national, regional, and supranational 
instruments, contributes to reducing territorial disparities and activating internal and external sources of investment growth. It has been proven that the active 
use of public finances as a catalyst for private investment, the development of public-private partnership mechanisms, and the formation of a modern investment 
infrastructure are important for strengthening investment potential. Attention is focused on the growing importance of innovation policy, human capital 
development, digitalisation, and the “green” transformation of the economy, which determine the qualitative characteristics of investment processes in Europe. 
It is argued that the European experience of building investment potential is based on long-term strategic planning and the integration of investment policy 
with industrial, regional, social, and environmental policies. It is proven that European approaches to the formation of investment potential have significant 
practical importance for countries with transitional economies, as their adaptation enables the implementation of effective tools for attracting investment and 
the use of investment activity as a key factor in structural modernization and in ensuring sustainable development. 

Keywords: territorial communities, finance, investments, investment potential, security, local self-government, capacity, European experience. 
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